
令和３年度あおもり工芸品販売体制構築事業

「工芸品を売る人財」
～ 工芸品の販路開拓サポーター ～を育成します！

あなたも応募してみませんか？
県では、県内で製造されている工芸品について、県内工芸品製造者（以下「作り手」という。）

の販路拡大及び労働力不足の緩和を促進するため、作り手自らが販路開拓までを行う従来のスタイ
ルに加えて、「作る」と「売る」の分業化を目指し、「作る」以外のサポートを行う「工芸品を売
る人財（以下「売り手」という。）」の育成に取り組みます。

青森県商工労働部地域産業課 地域資源活用推進グループ 担当：西村
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6/22
17時
〆切

工芸品を売る人財とは？

作り手のサポート機能（プロモーション、営業、販売後のフォロー、商品のブラッシュ
アップなど、「作る」以外のトータルサポートを行う）を有する卸売や営業代行等を行う
人財。

応募方法

事業メニュー

スケジュール（予定）

※新型コロナウイルス感染症感染拡大防止の
ため、Webでの開催若しくは中止又は延期

とする場合があります。

6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月

売り手
審査会

・作り手募集
・研修会①

研修会②
（ﾏｯﾁﾝｸﾞ会）

研修会
③

研修会
④

・研修会⑤・⑥
・販路開拓支援

研修会
⑦

①研修会など（計７回）
期間／第１回 ７月 ７日

第２回 ８月２５日
第３回 ９月２８日
第４回 １０月２９日
第５回 １１月２６日
第６回 １２月２１日
第７回 ２月２５日

会場／青森市内の会議室及び作り手の工房 等
対象／売り手を目指す県内在住の方

＊全ての事業メニューに参加可能な方
定員／４者程度(法人・個人問わない)

②販路開拓支援 11月～1月（予定）
講師によるアドバイスを踏まえながら、

売り手及び作り手の状況をヒアリングし
た上で、県内外のバイヤー向けの取組ま
たは県内外の消費者向けの取組を実施し
ます（オンラインによる実施を含む）。
＊昨年度の例
県内バイヤー向け工芸品展示商談会の

開催（売り手5者が県内14工房の作り手
の工芸品について、県内バイヤーを対象
に商談を実施。）

６／２２（火）１７時までに参加申込書をメールで提出してください。
詳細は、別添「募集要項」を御覧ください。

講師紹介
株式会社リアルジャパンプロジェクト
代表取締役 河内 宏仁

株式会社リアルジャパンプロジェクト
アシスタントマネージャー 相原 渚

リアルジャパンプロジェクトとは？
日本のものづくり・地場産業のブランドづくりをサポート
するプロジェクトである。“日本のものづくりをもっと身近に”
という想いから、2009年にプロジェクトを発足。以来、日本
各地のものづくりの現場に足を運び、商品開発やプロモー
ション、販路開拓などを中心に、事業戦略や販売戦略をク
ライアントとともに考えサポートしている。

昨年度の工芸品展示商談会の様子

ペルソナ設計、
SWOT分析、
オンラインで
の広報戦略な
どについて研
修会を実施し

ます！



会社名

（団体名）

代表者名

担当者職

氏名

所在地

創業時期 従業員数

電話番号 FAX

メール URL

デザイナー又は

商品企画経験者*
営業経験*

展示会出展経験*
プロダクト

デザイン経験*

外部デザイナー

との人脈*
職人との人脈*

SNS運用状況*

会社の歴史、

プロフィール

現在の活動内容

取引先・関係者

関心のある県内

工芸品について

貴社の人材に

ついてアピール

本事業で取り組

みたいこと

*該当するものに○を付けてください。

※工芸品に関するものでなくても構いません。

※現在、工芸品の営業をかけることができそうな取引先等はありますか？

　ある場合は、差し支えない範囲で企業名や売り場名などを教えてください。

※県内工芸品一覧については、県HP(https://www.pref.aomori.lg.jp/soshiki/shoko/chiikisangyo

/dento-kogei_aomori.html)をご参照ください。（記載例：こぎん刺し、南部菱刺し　など）

※本事業を通して、作り手と一緒に取り組みたいことがありましたら、ご自由にお書きください。

例　作り手の展示会出展のお手伝いをしたい、オンラインショップ開設のお手伝いをしたい　など

<参加申込書>
 青森県商工労働部地域産業課　地域資源活用推進グループ　西村行

 TEL : 017-734-9375/MAIL：chiikisangyo@pref.aomori.lg.jp

（ふりがな）

（ふりがな）

有　・　無　 有　・　無　

有　・　無　 有　・　無　

※ビジネスアカウント
Instagram　・　Facebook　・　Twitter　

例　コミュニケーション能力が高い、デザインが得意、職人の話を聞くことが好き　など

〒

（ふりがな）

※日中連絡の取れる番号を記載してください。

年　　月 　　　　名（うち、営業人員　　　　名）

有　・　無　（　　　名） 有　・　無　

6/22

17時

〆切


