
オイシックス・ラ・大地株式会社による
越境ECスタイルの輸出事業について

～国内取引でOK！
Oisixが責任を持って、香港市場で販売します～



食品の宅配事業を行っています

香港のお客様にも食品の宅配事業を展開しています

‐日本のOisixブランドの定期宅配サービスを香港でもご利用いただけます。（日本語／広東語両言語対応です）

‐航空便を使い日本発送から最短中1日で香港のお客様のご自宅に商品をお届けします。
‐日本国内でのご利用とほぼ変わらない鮮度と、Oisixが厳選した美味しさが喜ばれています。
‐オンラインショッピングはあまり盛んではなかった香港ですが、

コロナ渦により香港のオンラインショッピングニーズも高まっており、新たな成長市場となっています。

約40万会員様 にご利用頂いている、安心安全な食品をお届けする

オンライン（ECショッピング）型の 食品の定期宅配サービスを中心に、
より多くの方々に良い食生活を送って頂けるサービスを数多く展開しております



様々な特別フェア企画も喜んで頂いています。
丁寧な商品説明ができるのも
EC販売の魅力です。

香港の方に喜んで頂ける商品販売を毎日行っています。



世界中の人に、美味しい自社商品を食べて頂くのは一つの夢ではないで
しょうか。また、今後の日本のマーケット縮小を考えると、海外に販路を持
つことはリスク回避にもなります。

しかし、海外での販路拡大は簡単ではありません…

以前よりも日本の物が世界各国に増えていることもあり、
「珍しいから」という理由だけでは取引されないことも増えています。
※味や価格などに対する評価がかなり厳しくみられている印象

そのため、本当に海外で受け入れてもらえる商品をしっかりと見極める必要
があると感じています。
Oisixで手軽に、海外での商品評価を得られるテストマーケティングをして
みませんか？

今後の海外での展開に向けた作戦づくりのお手伝いをさせて頂きます。

・対象商品は日本国内取引でOK（青森or都内の指定箇所納品）
・必要量は全量買い取りします（サンプル提供でなくてOK）
・必要となる言語対応（翻訳等）は全てOisixで行います
・販売結果＋お客様の評価のフィードバックレポートを提出します。

★海外で販売するための商品準備
・輸出国の商品販売規制に沿って裏面ラベルの修正など
・営業の準備（資料の言語対応／通訳の準備等）

★膨大な時間をかけて準備をしても、
価格や味などを気に入って頂けなければ取引に繋がりません

香港にテスト輸出をしてみませんか？



・香港への輸出歴10年 中国でのビジネス展開／海外への輸出卸事業の実績あり
のOisixから、海外輸出の実態をご紹介をしつつ、
2024年度のテスト輸出についての詳細のお打ち合わせを行います。
・Oisixの香港事業もまだまだ試行錯誤を繰り返し、日々、成功よりも失敗の方が多い
のでは？という状況です。
決して偉そうなことは話せませんし、一緒に悩みを考え解決したいと思ってますので、
皆様に気軽にお話をして頂けるような、アットホームなミーティングを予定しています。
・輸出は簡単にうまくいくものではありません。何回も試行錯誤をしながら進めるものだと
Oisixは思っています。だからこそ、まずは「楽しんで」 取り組んでいただきたいと思います。

2024年度 Oisixのテスト輸出について

①キックオフミーティング 7月末日予定（青森県内にて実施）

副事業部長
関谷
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企画／営業
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① Oisixの香港事業についてのご紹介
➁ 香港をもっともっとご紹介！（カルチャーや嗜好性、その他、ローカル情報多数）
③ テスト輸出についての実施要項のご説明
④ 参加者交流／座談会（Oisixスタッフにも色々聞いてみてください）
⑤ 個別相談／商談等

成功の話も良いけど…
失敗の話も面白いし、
実は役に立つ！

輸出は「ボリューム勝
負」なところもあるの
で、チーム青森で頑張
りたい！

香港の人の嗜好性や味
覚など、分かるようで
分からないところをた
くさん聞いてほしい！

香港以外への輸出に
チャレンジするきっか
けにもなるかも！



➁商品選定

③産地訪問

8月 ※9月初頭にOisix社内審査会があります。

参加申し込み書を青森県様にご提出いただいたあと、Oisix社に
・サンプル（最低2点）
・メールにて、商品の規格書 （可能であれば）原材料規格書
上記をお送りください。

Oisixは自社の取り扱いに関する基準があります。
・できる限り添加物等を使用しない
・農産品（加工品除く）については特別栽培基準以上

安全宣言全容：https://www.oisix.com/shop.g6--aboutus--t_annai_ser_anz__html.htm

できる限り、上記取り扱い基準に沿った商品を選定したいと思いますが、場合によっては条件外で
も取り扱いをしますので、遠慮なくご応募ください。

複数商品があって悩んでいたり、直接製造現場を見てほしいなどのご要望がある先様については、
調整の上、現地視察もさせて頂きます。

※できる限り努力をしますが、商品の取り扱いがどうしてもできない場合、
産地訪問ができない場合もあることをご理解いただけますと幸いです。

④商品登録

⑤販売準備

Oisix社内での商品登録に約1か月を頂きます。
※この間に、追加での証明資料や説明を求められることもあるのでご了承ください。

また、実際のテスト販売に向けて、販売ページの作成を開始します。
販売はOisix社が責任を持って行いますが、必要となる商品販売情報のご提供をお願いします。

・商品が産まれた背景や思い
・商品の特徴
・原料や製造方法のこだわり
・今回のテスト販売で知りたいこと（香港で売れると思った仮説等）

9月



⑥初回発注／商品輸送

10月～1月予定

⑦テスト販売開始

Oisixにて社内登録が完了したら、テスト販売用商品の発注をさせて頂きます。
納品は、青森県内、又は都内の指定箇所にお願いいたします。

生鮮品や日配品は空輸で輸送になるので、1週間程度で販売が開始できます。
冷凍品や常温品は船輸で輸送になるので、1か月後から販売が開始できます。
商品の輸送スケジュールを元に、テスト販売日程を決定し、順次テスト販売を開始します。

【1回目】 10月中旬～
【2回目】 11月初旬～ ※販売は各回2週間となります。
【3回目】 12月初旬～
【予備】 1月初旬

事前ヒアリングさせていただいた内容を元に、
Oisixにて販売ページを作成します。



⑧レポート提出

⑨成果発表会

2月予定

販売実績はもちろん、お客様の評価、実際の食べているシーンや競合調査などもレポートします。
お客様にアンケートをお願いする関係上、強制はできないため（結果がぶれてしまうので）
アンケートの取得枚数の確約はしておりませんが、目安として20名～30名を目標として進めます。

リサーチ結果を元にした、Oisixとしての解釈や見解について共有する成果発表会も開催します。
現地での食べ方を再現する試食会なども行い、実際の香港での利用シーンを体験して頂けるよう
な企画も検討します。
今後に向けた、輸出拡大に向けた戦略を参加者みんなで考えられる会にしていきます。


