
オイシックス・ラ・大地株式会社による
香港へのテスト輸出 ステップアップについて

～今後の更なる輸出強化に向けた実績作りを目指す～



2024年度の青森県様との輸出取り組みについてご案内をさせて頂
きましたが、以下の事業者様を対象に一歩踏み込んだ香港テスト輸出
についてもご案内をさせて頂きます。

○2023年度に既にテスト輸出をご経験頂いている事業者様
○既に香港での輸出経験がおありで、その際の経験を生かして
さらに輸出を強化したいとお考えの事業者様

○香港への輸出を見据えた商品の改良改善をお考えの事業者

＜目的＞
・過去のテスト販売の状況を活かし、可能な限りの
改善改良活動を行い、販売方法についても熟考する。
・可能な限りの販売実績を作り出し、今後の更なる販路拡大の
足がかりとする
・海外展開においては特に、「実績」を求められることが多いと聞きます。
・Oisixでの販売実績や、お客様の評価などが、営業の際の強い武器になります。

基本的には、既にご案内をしている、テスト輸出支援と同じ内容にな
りますが、販売戦略会議を実施するなど、より売れる商品作りを目指す
ご支援となります。

・採用については、2社程度（1社あたり1商品）を予定しております。
キックオフミーティング・視察訪問等でのヒアリングを踏まえ、
Oisixが採用判断をさせていただきます。

・なお、ステップアップ輸出については未採択であった場合でも、
通常のテスト輸出に再度お申し込み頂いても構いません。
その場合においても、過去の反省点を踏まえて
可能な限り改善を加えて販売することをお手伝いさせていただきます。

香港へのテスト輸出 ステップアップのご提案



・既にご案内をしている、香港向けEC販売によるモニタリング キックオフミーティング
にご参加を頂けると幸いです。今年度の取り組み商品のお打ち合わせや
Oisix担当スタッフよりご挨拶をさせて頂きたく思います。
内容の詳細について、不明点などもご説明させて頂きます。

スケジュール等について

①キックオフミーティング 7月末日予定（青森県内にて実施）

➁商品選定 8月中旬まで

③商品販売戦略会議 8月末頃予定

④商品発注と販売準備 9月～10月

⑤商品販売と改善活動 11月～

⑥販売実績まとめ

2月

⑦成果発表会

・ご応募事業者様、商品の確定を8月中旬までにOisixにて行います。
採択の基準については、Oisix社の判断とさせていただきます。

・過去の販売状況を振り返り、商品の改善改良、販売方法の改善改良について
事業者様、Oisix社にて行います。改善改良についてはできること、できないこと、
双方あると思いますので、できる限り良い状態を目指すことが目的です。

・双方、必要に応じて、改善改良活動を行い、2か月程度をかけて販売準備を行います。

・必要に応じて可能な範囲の改善改良活動を行いながら、販売実績作りを目指します。
・顧客調査（アンケート）も実施し、顧客の評価も改めて獲得します。

・既にご案内をしている、2024年度のテスト輸出に関する成果報告会にご参加ください。
・今後の営業活動にお役立ていただけるよう、販売実績や顧客の声をまとめた
レポートも提出いたします。


